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MARKETING STAVEBNĉHO PODNIKU

SWOT ANALħZA:
 

SWOT ANALħZA PROJEKTU ς ǾȇȊƪǳƳƴŞ centrum 

Siln® str§nky (Strengths) Slab® str§nky (Weaknesses) 

¶ KvalifikovanĨ person§l 

¶ Dobr® jm®no a tradice provozovatele centra 

¶ Spolupr§ce se zahraniļ²mi partnery 

¶ Integrace ļinnost² v jednom are§lu 

¶ Geografick§ poloha centra v ĻR 

¶ RychlĨ vĨvoj novĨch vĨrobkŢ a technologi² 

¶ Dobr§ inovaļn² politika 

¶ Dominantn² postaven² v oblasti technick®ho 
vĨzkumu v ĻR 

¶ Ġirok® spektrum odbornost² 

¶ Mezin§rodn² konkurenceschopnost kvŢli 
rozd²lŢm ve struktuŚe n§kladŢ 

¶ Zkuġenost s realizac² PR aktivit 

¶ Spolupr§ce se soukromĨm sektorem mŢģe bĨt 
ovlivnŊna ekonomickĨm poklesem 

¶ Spolupr§ce se zahraniļn²mi partnery v oblasti 
aplikovan®ho vĨzkumu mŢģe bĨt omezena 
vyġġ²mi obchodn²mi z§jmy  

¶ MalĨ z§jem mladĨch zamŊstnancŢ o pr§ci ve 
vĨzkumu 

¶ Motivace a stimulace person§lu 

¶ ZamŊŚen² centra na spolupr§ci s prŢmyslem mŢģe 
odr§ģet finanļn² nestabilitu trhu 

¶ Pomalejġ² n§vratnost vloģenĨch prostŚedkŢ 

PŚ²leģitosti (Opportunities) Hrozby (Threats) 

¶ Poradensk§ a konzultaļn² ļinnost 

¶ Rozv²jen² spolupr§ce s novĨmi 
podnikatelskĨmi subjekty 

¶ Rozvoj spolupr§ce se zahraniļn²mi 
univerzitami a vĨzkumnĨmi pracoviġti 

¶ Rozv²jen² silnĨch vazeb s partnery z prŢmyslu 

¶ Vysok§ ¼roveŔ industrializace v 2w 

¶ Atraktivita centra pro nejlepġ² mlad® vĨzkumn® 
pracovn²ky 

¶ Existence konkurenļn²ch vĨzkumnĨch center 

¶ ZmŊna grantov®ho syst®mu v oblasti vĨzkumu a 
vĨvoje 

¶ Zhorġen§ ekonomick§ situace v ĻR 

¶ Restrikce dalġ²ch investic z dŢvodu deficitu 
veŚejnĨch financ² 
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NABĉDKOVĆ PřĉPRAVA DODAVATELE 

ǒC²l - zpracovat takovou nab²dku, aby byla z²sk§na zak§zka.

ǒV pŚ²padŊ ne¼spŊchu pak alespoŔ prezentov§n² firmy 

a z²sk§n² z§kladn²ch informac² o konkurenci ¼ļast² 

na otev²r§n² ob§lek.

ǒZaļ²n§vyzvednut²m zad§vac² dokumentace (u veŚejn® 

zak§zky) nebo (p²semnĨm ļi osobn²m) projeven²m z§jmu o 

neveŚejnou zak§zku.

ǒKonļ²pod§n²m nab²dky.

ǒNavazuje na pŚedch§zej²c² souvisej²c² ļinnosti, zejm®na 

marketing.

ǒNab²dku zpracov§v§ napŚ. ObchodnŊ technickĨ ¼tvar.



NABĉDKOVĆ PřĉPRAVA DODAVATELE 

ZADĆVACĉ DOKUMENTACE:
ǒHlavn² podklad pro zpracov§n² a pod§n² nab²dky

ǒZadavatel nese odpovŊdnost za ¼plnost a spr§vnost ZD

PŚ²klad obsahu zad§vac² dokumentace:
I. Identifikaļn² ¼daje zadavatele

II. Informace o druhu a pŚedmŊtu veŚejn® zak§zky

III. Doba a m²sto plnŊn² veŚejn® zak§zky

IV. Poģadavky na zpŢsob zpracov§n² nab²dkov® ceny

V. Podm²nky a poģadavky na zpracov§n² nab²dky 

VI. Poģadavky na prok§z§n² splnŊn² kvalifikace

VII. Obchodn² podm²nky

VIII. Ostatn² podm²nky

IX. Z§vŊreļn§ ustanoven²

X. PŚ²lohy zad§vac² dokumentace:  

- Projektov§ dokumentacevļetnŊ vĨkazu vĨmŊrs podrobnĨm

soupisem prac² a dod§vek, kterĨ bude obsahovat podrobnĨ popis

poģadovanĨch standardŢ

- Vzorov§ smlouva o d²lo



NABĉDKOVĆ PřĉPRAVA DODAVATELE 

PŚ²klad obsahu nab²dky:
- PrŢvodn² dopis nab²dky

-A. Dokladov§ ļ§st:
- Identifikaļn² ¼daje uchazeļe

- Organizaļn² struktura firmy

- Ļestn§ prohl§ġen² pŚedstavenstva dle zad§vac²ch podm²nek

- Bankovn² z§ruka

- Dokumenty prokazuj²c² splnŊn² kvalifikace

- Dokumenty prokazuj²c² finanļn² a ekonomickou zpŢsobilost

- Dokumenty prokazuj²c² technickou zpŢsobilost

- Dokumenty prokazuj²c² jakost a splnŊn² poģadavkŢ syst®mu Ś²zen² podniku

- N§vrh SOD

- N§vrh ļasov®ho harmonogramu prac²

- Syst®m BOZP, PO a OĢP

- Dalġ² poģadovan® dokumenty

-B. Cenov§ ļ§st:- Rekapitulace

- OcenŊnĨ vĨkaz vĨmŊr

-C. PŚ²lohy - elektronick§ podoba:- N§vrh SOD

- Cenov§ ļ§st



NABĉDKOVĆ PřĉPRAVA DODAVATELE 
Nab²dkov® ceny ve stavebnictv²:
ǒPevn§ cena:

pŚedbŊģnŊ dohodnut§ celkov§ suma, kter§ je uhrazena po 

skonļen² vĨstavby bez ohledu na proveden§ mnoģstv² 

konstrukc² a skuteļn® n§klady vĨstavby

ǒSkladebn§ cena:

smlouva o jednotkovĨch cen§ch produkce dohodnutĨch pro 

jednotliv® stavebn² konstrukce a pr§ce, vĨsledn§ cena = souļin 

skuteļnŊ proveden®ho mnoģstv² konstrukc² a prac² a jejich 

jednotkovĨch cen

ǒPohybliv§ cena:

dvousloģkov§ cena: n§klady vĨstavby + pŚir§ģka k tŊmto 

n§kladŢm

ǒC²lov§ cena:

sestavena jako pevn§ cena, ale sleduj² se skuteļn® pŚ²m® 

n§klady (dohoda o pod²lu dodavatele na ¼spor§ch n§kladŢ)



NABĉDKOVĆ PřĉPRAVA DODAVATELE 
Znaky ¼spŊġn® nab²dky:
ǒRe§ln§

ǒKonkurenceschopn§

ǒPosouzen² zpracov§n² nab²dky

ǒSoulad s podm²nkami soutŊģe

VĨbŊrov® Ś²zen²:
ǒprov§dŊn® investorem,

ǒprov§dŊn® dodavatelem.



VħROBNĉ PřĉPRAVA DODAVATELE
ǒZahajuje se po podpisu smlouvy o d²lo.

ǒNavazuje na nab²dkovou pŚ²pravu.

ǒPrim§rn²m vstupem je realizaļn² dokumentace.

ǒZpracov§v§ a aktualizuje podklady do podrobnost² nutnĨch 

k prov§dŊn² stavby.

ǒZpracov§v§ napŚ. ¼sek vĨrobn² pŚ²pravy.

Hlavn² ¼kol:

vytvoŚen² pŚedpokladŢ (podkladŢ) k tomu, aby na staveniġti 

byli:

lid® ve spr§vnĨ ļas

materi§l na spr§vn®m m²stŊ

stroje v dostateļn®m mnoģstv²

subdod§vky v potŚebn® kvalitŊ.



VħROBNĉ PřĉPRAVA DODAVATELE
ǒPl§n organizace vĨstavby (POV):

- z§kladn² Śeġen² zaŚ²zen² staveniġtŊ

- n§vrh rozm²stŊn² mont§ģn²ch mechanismŢ

- dodavatelskĨ syst®m

- podm²nky bezpeļnosti pr§ce a vazby na ĢP a skl§dky

- ļasovĨ pl§n stavby

- atd.

ǒZpŚesnŊn² rozsahu prac² na zak§zce

ǒZabezpeļen² jakosti

ǒVĨrobn² kalkulace

ǒPl§nov§n² person§ln²ch potŚeb

ǒř²zen² rizik

ǒatd.



ZaŚ²zen² staveniġtŊ
ǒM²sto urļen® k realizaci stavby nebo udrģovac²ch prac².

ǒĐļel - zajistit co nejhospod§rnŊjġ² realizaci stavby v danĨch 

podm²nk§ch, urļen®m ļase a poģadovan® kvalitŊ.

ǒObjekty zaŚ²zen² staveniġtŊ:

-soci§ln²- napŚ. ubytovny, kuchynŊ, j²delny, ġatny a 

umĨv§rny, WC

-provozn²- napŚ. staveniġtn² doļasn® komunikace, zpevnŊn® 

plochy, oplocen², kancel§Śe, sklady a skl§dky, 

¼drģb§Śsk® d²lny

-vĨrobn²- napŚ. beton§rny, armovny, jeŚ§bov® dr§hy

ǒOcenŊn² - nejļastŊji procentn² sazbou (NUS)

ǒPŚevzet² - investor pŚed§v§ staveniġtŊ, zhotovitel pŚeb²r§ 

staveniġtŊ






